19. September 2014: Programm des 24 Stunden-Charity-Webinars „Wir sind Umsatz“
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00.00 - 01.00 Uhr – Martin Klapheck
Auf der Tonleiter zum Vertriebserfolg – Inspiration & Intonation
________________________________________

01.00 - 02.00 Uhr – Thomas Pelzl
Hinten ist die Ente fett! Dauerhaft mehr Umsatz mit Up- und Cross-Selling
________________________________________

02.00 - 03.00 Uhr – Terry Brock
Rules & Tools for Success for Speakers, Authors and Thought Leaders Today

________________________________________

03.00 - 04.00 Uhr – Ralph Guttenberger 

Wie Sie den Kunden zielsicher zum Abschluss führen
________________________________________

04.00 - 05.00 Uhr – Jos Donners
Kunden-Flüsterer werden! Kunden verstehen & Umsatz-Potenziale entfesseln –

Die Kernquadrat-Methode für Vertriebsmitarbeiter
________________________________________

05.00 - 06.00 Uhr – Claudia Hilker
Digital Leadership: Erfolgreiche Strategien für Unternehmer im digitalen Zeitalter
________________________________________

06.00 - 07.00 Uhr - Thorsten Jekel
Digital Working – Wie Sie im Vertrieb optimal mit PC, Smartphone und Tablet organisiert sind
________________________________________

07.00 - 08.00 Uhr – Steve Kroeger
Erfolgsfaktoren in Zeiten von Veränderungen
________________________________________

08.00 - 09.00 Uhr – Andreas Bornhäußer
Charisma beflügelt den Vertriebserfolg
________________________________________

09.00 - 10.00 Uhr – Steffen Ritter
So werden Sie spannend für neue Kunden
________________________________________

10.00 - 11.00 Uhr – Cemal Osmanovic 
Die Gesetze einer optimal verkaufbaren Dienstleistung

________________________________________

11.00 - 12.00 Uhr – Christian Bischoff
Die Kunst, Dein Ding zu machen
________________________________________

12.00 - 13.00 Uhr – Peter Schreiber 
Nicht um jeden Preis! Preisgespräche und -verhandlungen souverän führen
________________________________________

13.00 - 14.00 Uhr – Stephan Heinrich
Der Kunde würfelt nicht
________________________________________

14.00 - 15.00 Uhr – Andreas Buhr
Führung im Vertrieb – Schritte zur einfachen Führung im Vertrieb
________________________________________

15.00 - 16.00 Uhr – Sabine Asgodom
Erfolg durch Selbst-PR: Nie wieder Kaltakquise machen müssen
________________________________________

16.00 - 17.00 Uhr – Joker/Überraschung
________________________________________

17.00 - 18.00 Uhr – Elmar Rassi
Virales Marketing: So nutzen Sie die sozialen Netzwerke, um die Anzahl Ihrer Fans bedeutend zu erhöhen und Ihre bestehende Fan-Basis in Kunden und Markenbotschafter zu verwandeln
________________________________________

18.00 - 19.00 Uhr – Eric Adler
NUTZT doch eh alles NIX
________________________________________

19.00 - 20.00 Uhr – Prof. Dr. Dirk Zupancic 
Spitzenleistungen im Verkauf und im Vertriebsmanagement 

________________________________________

20.00 - 21.00 Uhr – Martin Limbeck
Grenzerfahrung: Was haben Verkaufen und Boxen gemeinsam?
________________________________________

21.00 - 22.00 Uhr – Eugen Simon
Das freie und wilde Business
________________________________________

22.00 - 23.00 Uhr – Ron Karr
How to Double, Triple and Quadruple Your Sales with Less Effort
________________________________________

23.00 - 24.00 Uhr – Suzanne Grieger-Langer
ProfilerTipps gegen dreckige Tricks
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